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Aus dem Inhalt

» Grundlagen und Anlasse:
Wann muss ich zur Bank?

» Faktensammlung: Daten
aus der Finanzbuchhaltung/vom
Steuerberater, Sicherheiten,
Kennzahlen, Marktdaten

=+ Wie wirden Sie entscheiden?

(Bewertungskriterien;
Informationsquellen der
Entscheider)
Die Zielgruppen Die Banken sind als Finanzdienstleister + Aufbereitung und
(Mittelstandische) Unternehmen zwar Auftragnehmer und Servicean- Gesprachsfiihrung
und alle Privatpersonen, die fiir ein ~ bieter, in der Praxis fiihlen sich viele = Bankverbindung —
Finanzierungsvorhaben argumen-  Kreditnehmer aber eher wie Bittsteller Kontakt halten

tieren wollen und nicht wie Kunden. Wann ist der
richtige Zeitpunkt flir das Bankgesprach?
Anhand welcher Kriterien werden

Die Autorin Kreditanfragen bewertet? Dieser - Wir werben fiir den Titel u.a. in

Als selbststandige Unternehmens-  Leitfaden hilft, die Beziehung zur Bank

beraterin und Trainerin unterstitzt ~ Selbstbewusst und erfolgreich zu

DAS UMTERNEMMERMAGAZIN

Sylvia Nickel (Oberhausen) ggstaltgn. Der Leser erfahrt, wie man o Tl o
vorwiegend den Mittelstand in eindeutig und entscheidungsrelevant

den Bereichen Marketing, ausgearbeitete Unterlagen erstellt, die

Kundenbindung, Finanzierung, zu guten Konditionen flhren, und wie ' m
Controlling und Unternehmens- man mit Banken souveran verhandelt.

grundung.

_ Weitere Titel dieser Reihe finden Sie ab Seite 33 17



